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Boodskap van AJ Griesel

Generasie nd generasie beleef ongekende verandering — en die tempo daarvan versnel net al meer.

Ek wonder soms of ons, te midde van al hierdie veranderinge, nie dalk die eenvoudige dinge uit die oog verloor
nie. In ‘'n wéreld wat so vinnig verander, kyk ons natuurlik meestal vorentoe. Maar dis net so belangrik om terug

te kyk, want dikwels 1& die waardevolste lesse juis daar.

In die landboubedryf moet rolspelers voortdurend nuwe idees verken en aanpas om volhoubaar te kan bly
voortbestaan. Dink maar net hoe tegnologie, data, regulasies en veranderende verbruikersgedrag ons lewens

daagliks raak. By InteliGro bly ons geanker in ons kernroeping — om produsente te help om beter te boer.

Suid-Afrikaanse produsente is wéreldklas, met vaardighede en deursettingsvermoé wat wéreldwyd erken word.

Ons is bevoorreg om ‘'n pad saam te kan stap, dadr waar dit regtig saak maak: OP DIE PLAAS.

Daar is groot uitdagings in ons bedryf, van klimaatsverandering tot regulatoriese druk, tog kan ons staatmaak
op ons span se standvastige vasberadenheid. InteliGro se plaaslike betrokkenheid, intydse data en volgehoue
opleiding stel produsente én adviseurs in staat om beter te boer. Ons deelname aan Croplife SA en die

ontwikkeling van handleidings en riglyne vir wetlike nakoming, vorm deel van ons verbintenis tot uitnemendheid.

Die verhoudings wat ons bou, en die vertroue wat in ons gestel word, maak die werklike verskil - gekombineer

met intelligente oplossings vir elke unieke omgewing of uitdaging.

Vertrouensverhoudings verg mense met die regte profiel: kundig, toegewyd,
passievol. Ons mense is sonder twyfel die ware pilare van ons gedeelde
volhoubaarheid, die drytkrag agter InteliGro se sukses en vennote in produsente

se groei en voorspoed. Dankie vir die ongelooflike werk wat julle elke dag doen.
Ons produsente, adviseurs, ondersteuningspanne en besigheids-vennote vorm

ons grondslag en maak dit vir InteliGro moontlik om te kan droom, beplan en bou

aan ‘n toekoms gekenmerk deur volhoubaarheid en slim landbou.

Met waardering

AJ Griesel
Uitvoerende Hoof, InteliGro




n
%= Core Responsibilities of the Six Key Functions

InteliGro adopted a model where teams are empowered to drive growth, foster better relationships,
enable process innovation, and take responsibility for operational execution within the business units.

This structure enables focus and agility, while staying committed to making a difference on the farm by
creating a more robust, aligned, and agile organisation, we are positioning ourselves for growth.

e Lleads the organisation’s financial
planning and management

e Oversees budgeting, cash flow, and
treasury operations

e Ensures accurate accounting and
strong financial controls

*  Manages risk and ensures
compliance with financial regulations

e Supports sustainable financial
growth and operational efficiency

e Oversees the full supply chain, including
stock, logistics, and procurement

e Ensures smooth and cost-effective
supply chain operations

*  Maintains compliance with supply chain
standards and processes

e Supports overall business performance
through efficient operations

FINANCE SUPPLY
& RISK CHAIN
Jacques Southey Prieur vd Merwe

MARKETING

Janet Lawless DIRECTOR Gerbrandt Kriel
( AJ Griesel h
‘ Developslond |T(c|$|s ’rhet . ¢ Leads the technical direction
company s markeing siralegy and product portfolio

TECHNICAL

e Uses market insights to guide
brand and campaign initiatives

*  Enhances customer, crop
advisor, and grower
engagement

*  Drives innovation and SUPPORT
strengthens key partnerships

e Supports business growth
through effective marketing

*  Oversees training and skills
development for crop
advisors and technical staff

PEOPLE PRIMARY *  Manages product innovation
BUSINESS

CHANNEL *  Promotes new technologies
Niel Kruger and builds industry
relationships

and technical claims

Tanja Potgieter

e Ensures technical excellence

and regulatory compliance

e Lleads all people-related strategies
and operations

*  Develops a high-performance culture
through talent and leadership
development

e Oversees HR policy compliance, payroll,
and employee relations

e Drives employee engagement and value
proposition initiatives

e Ensures the people strategy supports the L J
company'’s goals

e Drives growth in the organisation’s
main business channel

*  Focuses on market expansion and
channel development

*  Manages sales, budgets, and
profitability targets

e Strengthens the company’s competitive
position in the market
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= Mense-ondersteuning/People Support

Strengthening our
Foundations for Growth

&id

Winter provided the opportunity for strategic reflection. Our focus turned inward, strengthening the structures,

capabilities, and culture that will help us grow stronger together in the seasons ahead.

We also had the opportunity to face our realities head-on — a shrinking pool of critical skills, rising talent costs,
generational shifts, and the need to embrace new technologies. Acknowledging these challenges was a key step
in realigning our People Strategy with the needs of our business.

Projects That Drove Growth This Quarter

Several key initiatives came to life during the last quarter. Each initiative is designed to build capability,

strengthen connection, and create a fair and thriving environment for all InteliGro employees.

Here's what the People Support team has been working on:

e Don't Just Work — DISCover Growth
We launched and rolled out DISC assessments and team sessions across
the business, helping employees and leaders understand their
communication and working styles and how to use these insights to grow DISCover

GROWTH

personally and professionally.

® Succession planning @ W

We identified critical roles and talent pipelines to strengthen leadership /
continuity and prepare for future growth. ﬂ

e Employee engagement survey
We gathered honest feedback from our teams to understand what
matters most and where we can improve. These insights will shape our
2026 People Strategy

. . L) o
* Benefits review ﬁ
We reviewed our employee benefits and allowances to ensure fairness, ; .

consistency, and alignment across the business. W




Mense-ondersteuning/People Support

Looking Ahead: Sharpening
Organisational Effectiveness

And looking ahead to the remainder of the year, we’'re excited to continue with:

® A comprehensive Labour Audit to ensure compliance and strengthen governance.

* Revisiting TalentGro, an initiative to atftract young talent to a career in agriculture and to identify, develop and
support talent with high potential.

® An HR System Review to modernize and streamline our people processes.

® A Crop Advisor Profile Review to align our growth strategy with existing and future capability.

® Continued focus on personal and middle management development to build confident, capable teams and

leaders for the future.

Growing Leadership Strength e
Our leadership journey continued through the WUSA Leadership Development Initiative. Leaders deepened
self-awareness through Enneagram profiles and 360° feedback. This led to greater connection and stronger
collaboration across the InteliGro and WUSA leadership teams.

The next phase of this journey focuses on strengthening trust and equipping our middle managers who are a vital link

between strategy and execution.

Building Capability Across Core Functions e
Throughout the quarter, each of our six key functions — Supply Chain, Commercial, Finance, Technical, Marketing,
and People Support — clarified their roles and responsibilities to ensure efficiency, accountability, and alignment with

our growth goals. This structural clarity forms the foundation of a more connected and capable InteliGro.

Looking Ahead e
As we move into the new season, our focus shifts from reflection to activation. We'll continue embedding our GRIT
values into everyday leadership, strengthening collaboration across teams, and advancing a People Strategy where

structure, capability, and culture work together to drive performance and purpose.

< ; R I T Because at InteliGro,
people are not just

part of the strategy
CGrowth | Relationships | Innovate | Take Ownership) . they ARE the Sh.al.egy!
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Ons nuwe aanstellings

InteliGro Nasionale Aankoopbestuurder

Ons is trots om Tielman Marais as InteliGro se nuwe Aankoopbestuurder aan te kondig.
Sedert 2016 is hy 'n gewaardeerde deel van die span en het al verskeie rolle vervul.
Hy bring 'n rykdom aan tegniese én kommersiéle ervaring na sy nuwe rol, en sal fokus
op die optimalisering van aankope en die versterking van ons verskafferverhoudings.

“Ons sien vit na hierdie hoofstuk in Tielman se InteliGro-reis. Sy diepgaande kennis,

strategiese denke en toewyding sal groot waarde toevoeg in die sleutelrol.” — AJ Griesel.

Area Bestuurder: Wes-Kaap (Swartland & Sandveld)

Ons is opgewonde om aan te kondig dat Janco Cloete die rol van Area Bestuurder vir
die WesKaap (Swartland & Sandveld) oorneem. Janco is al drie jaar deel van die
InteliGro-span en sal sy landboukundige ervaring gebruik om groei, ondersteuning en
operasionele effektiwiteit te bevorder. Hy neem die leisels oor by Penna Odendaal, wat
steeds tot einde 2025 as mentor betrokke sal wees.

Voorraadkontroleur

Ons verwelkom Ashlynne Abrahams as Voorraadkontroleur by InteliGro. Sy het op 1
Augustus 2025 by ons aangesluit en bring meer as agt jaar se ervaring in die
landboubedryf saam. Sedert 2017 was Ashlynne deel van die Rolfes Agri-span, waar
sy haar hoofsaaklik op voorraadbestuur en logistiek toegespits het. Met haar
waardevolle ondervinding en sterk agtergrond glo ons dat sy 'n uitstekende toevoeging

Area Bestuurder: Laeveld & Natal

Ons verwelkom Gert van Tonder as InteliGro Area Bestuurder vir die Laeveld & Natal
vanaf 1 Oktober 2025. Met nege jaar se ervaring in die landboubedryf en sterk kennis
van sitrus, subtropiese vrugte, makadamias, rygewasse, aartappels en groente, bring
Gert groot waarde na ons span.

Gewas Adviseur in Swellendam

Dit is vir ons aangenaam om vir Pieter Blom by die InteliGro-span te verwelkom as
Gewas Adviseur in die Swellendam-area. Pieter sluit aan by ‘n bewese span in die
Suid-Kaap en sal voortbou op die sterk verhoudings wat oor die jare in die streek
gevestig is. N4 sy studies aan die Universiteit Stellenbosch, het Pieter sy loopbaan begin
as Landboukundige op graan en weidings, en later as Tegniese Adviseur en Gewas
Spesialis op Kleingrane. Met ‘'n passie vir kleingraanboerdery en ‘n liefde vir die
landbou wat diep gewortel is in sy familie, volg Pieter nou trots in sy pa se voetspore.
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New faces, same passion - welcome to InteliGro!

Crop Advisor in the Bloemhof area

We are pleased to announce the appointment of Justin Smit as Crop Advisor. Justin began
his career in the agricultural chemicals sector in 201 1. He grew up in Vaalharts, where his
interest in farming developed from an early age. His passion for agriculture, combined
with over a decade of experience, makes him a valuable asset to the team. Justin is lives
in Bloemhof with his wife, Andrea, and their have two children, Annebelle and Juan.

Crop Adyvisor in Modderrivier, Jacobsdal, Luckhoff & Barkley-Wes

We welcome Martiens Dippenaar as InteliGro Crop Advisor. Martiens has a BCom
degree in Marketing from the University of the Free State and subsequently began his
career as a Crop Advisor, where he has now gained 9 years of valuable experience.

His passion for agriculture and its people is evident in everything he does. Martiens and

his wife, Maronél, reside in the Jacobsdal area.

Crop Advisor in Robertson

Ferdi Geldenhuys has joined the InteliGro team effective 1 May 2025. Ferdi will focus as
Crop Advisor in the greater Robertson area and will also work closely with Koos du Plessis
as part of a continuity plan. We wish Ferdi a very successful career at InteliGro and look
forward to the impact he will make!

Learner Crop Advisor in the Northern Cape

We are pleased to welcome Stefan Steenkamp as part of the InteliGro team. Stefan will
work closely with Wessel Combrinck and Francois Ozrovech. We wish him all the best in
this new opportunity. Stefan holds a BAgric degree in Cellar Technology from Elsenburg
and has seven years of experience in winemaking at OWK, as well as three years in
vineyard management. He is married to Néna and they have a 2-year-old son, Chrisjan.
In his free time, Stefan enjoys hunting and spending time with his family in the outdoors.

Learner Crop Advisor in Wesselsbron

We are pleased to announce the appointment of Hendri Muller as a Learner Crop Advisor.
Hendri has more than 16 years of experience in the agricultural sector, with the past six
years focused on crop protection programmes as farm manager. With a lifelong
involvement in agriculture, he offers a strong practical foundation, valuable technical

expertise, and a deep-seated passion for the industry. He is married to Jolene and is the

proud father of two children, Rikus (10) and Mila (4).







Primére Besigheidskanaal/Primary Business Channel

Area Bestuurders: Area-oorsigte

SWARTLAND/SANDVELD

Seisoenopdatering: Dankbare afsluiting van die kleingraanseisoen

Die kleingraanseisoen is besig om tot 'n einde te kom nd 'n oorwegend
goeie jaar. Die seisoen is gekenmerk deur goed verspreide reénval oor
groot dele van die gebied, hoewel die toestande teen einde September

droér geraak het. Temperature het oor die algemeen gematig gebly
Area Bestuurder

sonder buitensporig warm dae. Alhoewel dit ‘n droér winter was, het die
Janco Cloete

verspreiding van reénval steeds gunstig bygedra tot gewasontwikkeling.

Die meeste produsente het teen die week van 20 Oktober met die oes begin, en opbrengsdata is nog voorlopig.
Na& ‘n sterk produksieseisoen bly die koringprys egter ‘'n uitdaging en bring teleurstelling te midde van goeie

landbouprestasie.

Ander gewasse
Die Intelekt Solutions proewe wat gedoen word op kleingraan in die Swartland word binnekort geoes en die data

sal dan verwerk word om benut te word vir beplanning en besluitneming doeleindes.

Opkomende geleenthede:
e Kleingraan-nabetragtingsdag — 13 November 2025
* Aartappelprodusentedag in die Sandveld (in samewerking met Syngenta)

e Sitrus-inligtingsaand in Citrusdal — met sprekers van Tessenderlo, Lallemand en ons eie Hein Gerber

Vooruitblik
Al was die seisoen nie sonder vitdagings nie, is daar groot rede tot dankbaarheid vir die resultate wat behaal is.
Produsente sien met optimisme uit na die nuwe seisoen wat voorlé, met die hoop op voortgesette groei, innovasie

en samewerking.

| N
e
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VERRE NOORD

Sterk Sitrusseisoen met Goeie Uitvoere

In die Limpopo-gebied het die sitrusoes besonder goed gelyk. Alhoewel
swartvlek op sekere plase uitdagings gebied het, was die algehele
vrugkwaliteit en opbrengs baie positief. Produsente in die streek is tans in 'n

gunstige posisie, met uitvoere wat goed verloop en die mark wat sterk vraag
Area Bestuurder

toon vir kwaliteit vrugte. Weaan Benadie
Aartappels: Goeie oes, maar druk op prys

Aartappelproduksie in Limpopo het hierdie jaar bogemiddelde opbrengste gelewer. Ongeveer 1 000 ha meer
aartappels is geplant in vergelyking met die vorige seisoen, wat saam met die hoé produksie egter gelei het tot
markversadiging. Ondanks vitstekende kwaliteit en opbrengs, het die pryse beduidend gedaal, wat produsente

onder druk plaas.

InteliGro in aksie: Bemarking en samewerking

Die InteliGro-span was die afgelope maande aktief betrokke by verskeie bemarkingsgeleenthede. ‘'n Hoogtepunt
was die eerste InteliGro-aartappelgroendag in Alldays, waar verskaffers hul produkreekse gedeel het en die
InteliGro-span die InteliGro Biologiese benadering uitgelig het. Nog 'n belangrike geleentheid was die jaarlikse
SAMAC-simposium, wat vanjaar in Zimbali, KwaZulu-Natal, plaasgevind het. Met die tema “Cracking the Code
— Decoding the Power of Data for a Smarter Tomorrow” het die simposium weer eens 'n hoogtepunt in die
makadamiabedryf geword. As borg het InteliGro waardevolle geleenthede gehad om met produsente en

insetverskaffers van regoor die land te skakel.

Groente en Graan: Prys Bly 'n Bekommernis
In die groente- en koringbedryf heers daar kommer oor pryse, veral vir kool en uie, waar pryse aansienlik gedaal

het. Die positiewe kant is dat opbrengste goed lyk, wat produsente darem ‘n mate van verligting bied.

Vooruitsigte

Vroeé reénval oor groot dele van Limpopo en die Laeveld het die nuwe seisoen met optimisme laat begin.
Mieliesaadproduksies op die Springbokvlakte is reeds geplant en toon goeie opkoms, terwyl eerste
swartvlekbespuitings in sitrus aan die gang is. Hoewel die reén baie welkom is, het dit ook uvitdagings gebring,
onder meer haelstorms wat sommige vroeé aanplantings beskadig het. Daar is egter steeds genoeg tyd vir

herstel, en produsente bly positief oor die seisoen wat voorlé.
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OOS-KAAP

Oos-Kaap sitrusoeste is lewenskragtig en steen- en kernvrugte lyk belowend

Die OosKaap het ’‘n uitmuntende sitrusseisoen agter die rug met
rekorduitvoervolumes. Oes van steenvrugte begin oor ongeveer ses weke, terwyl
kernvrugte in Januarie volg — die oeste lyk veral belowend vir appels.

Watervoorsiening kan egter in die Langkloof ‘n vitdaging wees. Alhoewel die
Area Bestuurder

streek tans baie droog is, dui voorspellings op 'n reénval bo die gemiddelde vir .
! 9 18, dut voorspetiings op v ' gem v Etienne van Greunen

die tweede helfte van die somer (vanaf Januarie).

PCO-kursus by Kirkwood-depot
As deel van ons voortgesette verbintenis om aan die nuwe regulasies te voldoen het ons die PCO-kursus op 10

Oktober met groot welslae vir kliénte aangebied.

Masterlock Noorde-toer: InteliGro en Villa Crop Protection gee opleiding op plaasvlak
InteliGro Sondagsrivier het saam met Villa Crop Protection ‘n toer na die Noorde gereél, waar kliénte die kans
gehad het om te sien hoe Masterlock op groot plase met sukses gebruik word. Die toer was beide suksesvol en

leersaam, en het waardevolle insigte oor die praktyk en effektiwiteit van die produk.

Sitrusrally 2025
Die Oos-Kaap Sitrus-rally is op 21 Augustus gehou. Dankie aan al die verskaffers, ons het vitstekende terugvoering

ontvang vanaf die 15 kliénte-spanne wat tussen die stalletjies beweeg het.

InteliGro Kirkwood help Hoérskool Kirkwood met krieketfasiliteite
InteliGro Kirkwood werk saam met die Hoérskool Kirkwood om die skool se kricketnette te herstel.

Hierdie samewerking dra by tot beter sportfasiliteite vir die leerlinge en ondersteun aktiewe deelname aan krieket.
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SITRUS-RALLY 2025




Primére Besigheidskanaal/Primary Business Channel —

OOS-VRYSTAAT EN WESTELIKE MPUMALANGA

Landboukundige Toestande, Opbrengste en Vooruitsigte

Reénval vir die afgelope seisoen

Die seisoen met reénvalpatrone wat gewissel het van te min, te veel, te min en toe weer

te veel sal onthou word as ‘n wisselvallige seisoen. In die Oos-Vrystaat was die

gemiddelde reénval vir November 2024 laer as die vorige twee seisoene en
. _ _ _ . Area Bestuurder

grondvogvlakke was baie laag in gebiede soos Edenville, Parys, Marquard, Reitz, Louis Pieterse SR

Frankfort, Vrede en Harrismith. Die gevolg was veral baie snywurmskade en

aanvanklike swak onkruidbeheer.

Die westelike Mpumalanga, spesifiek die Oostelike Hoéveld — Standerton, Greylingstad, Morgenson en dele van
Ermelo — het ook lae en wisselvalige reénval ervaar met die gevolg van swak grondvog, swak opkoms en dit as een
van die droogste aanvangseisoene in vergelyking met die vorige vyf seisoene beskou word.

Aprilmaand was baie nat met meer as 200 mm reén. Dit het saam met ‘'n bogemiddelde somerreénval gelei tot baie

nat lande met fonteine, ‘n lang uitgerekte stroopseisoen en gevolglik ook baie swak graankwaliteit.

Graanopbrengste 2024 /25-seisoen

Vanjaar was sekerlik een van die langste stroopperiodes, veral op mielies. Baie boere was eers teen middel

September klaar en toe het daar nog steeds nat kolle corgebly wat met die hand geoes en toe gedors is.

e MIELIES: Wat opbrengste betref, het die Vrystaat, Noordwes en Mapumalanga sowat 81% van die land se
mielieoes gelewer met 'n gemiddelde opbrengs van 5,65 ton per ha. In ons oostelike gebied het opbrengste
gevarieer van 3-8 ton per ha. Daar was egter meer kwaliteitprobleme by later mielies en daar is graad 2- en
3-mielies gestroop.

*  SOJABONE: Sojabone het almal verbaas en baie boere het hulle beste oes in jare gestroop. Opbrengste het baie
gevarieer, daar was opbrengste van tot 3 ton/ha en ‘n gemiddeld van 2 ton per ha.

e SONNEBLOM: Die gewas was baie belowend, maar met die baie laat reén het Sclerotina sy tol geéis.

Opbrengste was baie laag en tot so min as 1 ton per ha is gestroop.

Posisie van die graanindustrie
Baie van die graansilo’s in die Ooste het van hulle meeste mielies in jare ontvang. Ekstra graanbunkers is
aangebring en uvitvoertempo is tans nog baie laag. Saam met die bogemiddelde Amerikaanse mielie-oes is daar

baie druk op ons graanpryse.

Die graanpryse (Safex) van 24 Oktober 2025

toon die volgende tendense: GEWAS SRNER
WITMIELIES 3755 ® Baie produsente hou nog graan terug
GEELMIELIES 3625 met die hoop dat graanpryse later in
SOJABONE 7280 jaar gaan styg.
SONNEBLOM 9910 Sommige produsente het mielies op ‘n

AARTAPPELS — PRYSE HET IN AUG. 25 TOT50% 70:30 graankontrak gelewer.
GEDAAL TEENOOR VROEER VANJAAR
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TEGNIESE ONDERSTEUNING EN SAMEWERKING
OPLEIDING
* Nuwe Gewas Adviseurs
Blootstelling en opleiding oor gewasprogramme deur Philargo Yamato-onkruiddoder, Villa, Adama, Bayer,
Nutrico en Corteva.
e Verskaffergeleenthede
Verskaffers was betrokke by verskillende opleidingsgeleenthede.
* Proewe:
Die InFielder-program word positief ervaar en die geleentheid bestaan om dit in die toekoms verder uit te brei.

Verskillende proewe is gedoen met Yamato en dit vorm *n belangrike deel van InteliGro se gewas oplossings.

BEMARKING EN INLIGTINGSDAE

e Bieliemieliefees op Reitz. Ons borg die Bulletjie Rugby en mini-Netbal

e Edenvillerally by Francois Fivaz. Blootstelling aan kliénte met praktyke wat volhoubare resultate lewer.
Die dag gaan in 2026 vir die tiende keer aangebied word!

e AIS dag op Delmas — InteliGro Intelekt Solutions-proefbesoeke

® VAL Boeredag - die dag gaan oor blootstelling aan InteliGro en wat ons aan boere bied.

* Inligtingsdag saam met InteliGro-verskaffers op Reitz asook dr. Johnny van der Berg met sy bekende en
insiggewende praatjie oor snywurms.

e Bekendstelling van nuwe Gewas Adviseur Hennie Janzen op Vrede.
Niel Kruger spreek boere toe oor die rol wat InteliGro in hul boerderye kan speel.

e Gewas Adviseurs is betrokke by boereverenigings en studiegroepe met lesings en besoeke aan hulle eie proefpersele.

e PCO-kursusse op Standerton en Bethlehem.

* Foto onder: AJ en Niel besoek Ooste se Gewas Adviseurs en besoek ook drie boere in die gebied.

V.l.n.r.: Louis Jnr, Louis snr, AJ Griesel en Niel Kruger.

TEN SLOTTE:

e Die seisoensvooruitsigte vir die 2025/26-
landbouseisoen vir die Ooste dui op ‘n
verwagting van normale tot bogemiddelde
reénval, alhoewel die najaar in 2026
moontlik droér kan wees.

e Ons kliénte in veral die Oostelike deel is
besig om te plant met goeie grondvog.

®  Ons damvlakke toon tans ‘n baie gesonde
stand. Vaaldam 102%, Grootdraai 94%
en Bloemhof dam 100%.

® Ten spyte van die huidige laer prystendense van grane, heers daar steeds optimisme oor die nuwe plantseisoen wat
alreeds begin het.

* 'n Woord van dank aan AJ Griesel en Niel Kruger vir hulle positiewe leiding en uitsonderlike bydrae. Saam kan
ons InteliGro na nuwe hoogtes neem. Dankie ook aan ons Gewas Adviseurs en die res van die InteliGro-span vir

elkeen se bydrae om alles aan die loop te hou!
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SENTRAAL-WES & NOORDWES

Van droog tot nat — Produsente en Gewas Adviseurs hou koers

Die afgelope seisoen is gekenmerk deur uiterstes — met groot dele van die
streek wat eers 'n droé planttyd beleef het, gevolg deur baie nat toestande
in die tweede helfte van die seisoen. Ten spyte hiervan het produsente en PNrza e e
Gewas Adviseurs met volharding en aanpasbaarheid voortgegaan. Janet Lawless

Gedurende Junie is 'n gestruktureerde Rygewas-opleidingsprogram aangebied met fokus op geintegreerde
gewasbestuur, terwyl Augustus toegewy is aan kommersiéle beplanning rondom verskafferverhoudings en prysstrategieé.
InField Solutions-proewe word tans met 20 produsente en sewe Gewas Adviseurs regoor die gebied gedoen — 'n

waardevolle platform vir tegniese samewerking en praktiese toepassing van kennis.
In Augustus en September is verskeie produsentegeleenthede gehou wat InteliGro se betrokkenheid verder versterk het.

*  Pest Control Operator (PCO)-kursusse bevorder kennis en samewerking. ‘n Reeks suksesvolle PCO-kursusse is onlangs
in verskeie dorpe aangebied, waaronder Wesselsbron, Viljoenskroon, Sannieshof, Hoopstad en Jacobsdal. Die
sessies het gefokus op praktiese vaardighede, verantwoordelike gebruik van landbouchemikalieé en die verbetering
van spuiteffektiwiteit.

® In Hoopstad het Herman van Zyl, Senior Gewas Adviseur, ‘n spuiteffektiwiteitdemonstrasie aangebied, asook die
bekende “Spookhuis”-konsep in samewerking met Villa Crop Protection. Hierdie demonstrasie het die invloed van
byvoegmiddels op spuitverspreiding en doeltreffendheid op 'n treffende manier geillustreer.

* In Braklaagte (Stols Boerdery) het Jorrie Jordaan, Senior Gewas Adviseur, sy eie “Spookhuis’-demonstrasie
aangebied, ook in samewerking met Villa Crop Protection, met ondersteuning van Bayer en Teelet.

* In die Sannieshof-gebied het Driekus Visser, Gewas Adviseur, gedurende Augustus en September 'n reeks
inligingsdae  aangebied. Die sessies het onderwerpe soos byvoegmiddels, sojaboonproduksie,
Sclerotinia-risikobestuur en mielie-uitdagings gedek, in samewerking met Hinterland, Nutrico, BASF, Agricol en
Bayer. Hierdie inisiatief het waardevolle kennisdeling bevorder en sterk vennootskappe met produsente versterk.

* |zak Venter, Senior Gewas Adviseur, het die Ride & Fly-geleentheid in Welkom aangebied - 'n dinamiese sessie wat
samewerking en voorseisoenbeplanning beklemtoon het.

* Verder het Dries Burger opgetree tydens die Potchefstroom Akkerbou-studiegroep se Sojabooninligtingsdag, terwyl
Casper Groenewald en Rusti Labuschagne ‘n motiveringsdag naby Bloemfontein aangebied het wat op hoop en

veerkragtigheid gefokus het.

‘n Nuwe seisoen, nuwe geleenthede
* Die 2024/25-seisoen het beduidende uvitdagings gebring, met witmielies wat swak graadverhoudings getoon het en
Sclerotinia wat plaaslik groot verliese in sonneblom veroorsaak het. Hierdie omstandighede het produsente onder

druk geplaas en die belangrikheid van volgehoue tegniese ondersteuning en doelgerigte risikobestuur beklemtoon.

Tog het die span, deur deeglike voorbereiding en samewerking, hulself in 'n gunstige posisie geplaas om die nuwe
seisoen met vertroue aan te pak. Die skote het geklap — die uvitdagings én geleenthede van 2025/26 1é voor. Mag ons

onthou: In elke uitdaging skuil die grootste geleentheid.
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SUIDELIKE NAMIBIE EN NOORD-KAAP

Winterseisoen langs die Oranijerivier: 'n stil, maar belowende tyd

Die winterseisoen langs die Oranjerivier — vanaf Aussenkehr in die suide van
Namibié tot Prieska in die Noord-Kaap — was n rustige, maar baie positiewe tyd

vir produsente in die streek. Die sitrussektor was volstoom aan die oes, en
Area Bestuurder

rodusente het oor die algemeen uitstekende oeste behaal met gunstige markpryse. .
prody ¢ a9 ol gunsiig Pry Thinus Smuts

Die klimaatstoestande gedurende die winter was ideaal, met 'n hoé akkumulering van koue-eenhede wat gesorg
het vir 'n eweredige bot in die wingerde. Die wingerde het vinnig vit die blokke gekom, en die seisoen verloop tans
sowat 'n week vroeér as verlede jaar. Ook in die sitrusbedryf lyk dinge belowend — die bome het sterk uit die winter

gekom en toon 'n goeie blompotensiaal.

In April is die Noord-Kaap-rally met groot sukses aangebied, met 18 deelnemende spanne en uitstekende terugvoer
van almal betrokke. In Junie het die span saam met Raisins SA by drie velddae betrokke geraak - in
Augrabies/Kakamas, Kanoneiland en Groblershoop. Elke dag is goed bygewoon deur produsente, met Duane de

Swardt wat die plantvoeding-lesings hanteer het en De Wet du Toit wat gewasbeskerming aangebied het.

Met die nuwe seisoen wat voorlg, sien ons uvit na 'n sterk opbou oor al die gewasse in die streek — dadels, sitrus,
tafeldruiwe, rosyntjies, pekanneute en groentesaadproduksie — wat almal reeds belowende tekens toon vir 'n

vitstekende jaar.
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SUID-KAAP

Strategiese beplanning vir 'n sterk 2026 néa ‘'n gemengde seisoen

Die kleingraanseisoen in die Suid-Kaap staan nou einde se kant toe. N& 'n aanvanklik baie goeie begin vir die
winteraanplantings, is die resultate tans gemeng. In sommige gebiede waar daar later reén geval het, is daar goeie

gemiddelde oeste behaal, terwyl ander areas, wat later baie droog geword het, ernstige misoeste ervaar het.

Ons harte gaan uit na die produsente wat weens ongunstige klimaatstoestande nie die gewenste opbrengste kon
realiseer nie. Hierdie vitdagings in die Suid-Kaap vereis deeglike en intensiewe beplanning om te verseker dat die regte
strategie vir 2026 geimplementeer kan word. Die InteliGro-span is uitstekend geposisioneer om, met die nodige
kundigheid en ervaring, saam met produsente te beplan en die beste opsies binne die situasie op die tafel te plaas.
Ons het ongelukkig ook afskeid geneem van een van ons geliefde kollegas en vriende, Oostewald Eksteen, wat
‘-l-‘ oorlede is gedurende die seisoen. Oostewald het diep spore getrap in die Swellendam-omgewing en in die

harte van produsente waar hy vir bykans 18 jaar diens gelewer het. Pieter Blom neem nou die leisels oor in

Swellendam, en ons het volle vertroue dat hy die goeie werk van Oostewald sal voortsit.

SENTRAAL-KAAP

Vrugtebedryf in die Sentraal-Kaap toon sterk vooruitsigte en groei

Die vrugte- en wingerdbedryf in die Sentraal-Kaap is voluit aan die gang. Klimaatstoestande gedurende die blomperiode

was gunstig, en alhoewel die blomtyd korter was as gewoonlik, was die vrugset oor die algemeen baie goed.

In die kernvrugtesegment is produsente besig met vruguitdunningstrategieé om die oeslading te bestuur en vrugte van
vitnemende gehalte te verseker. Die huidige toestande is baie positief, al 18 daar nog 'n lang pad voor. In die
steenvrugsegment beweeg ons nou die oesperiode binne vir die vroeé kultivars, en dit toon besonder goeie vooruitsigte.

Die uitvoermarkte vir vrugte is tans ook baie gunstig, iets waarvoor ons werklik dankbaar is.

InteliGro het vroeér vanjaar 'n baie suksesvolle Vrugte-rally in Ceres aangebied, waar relevante en praktiese inligting op
‘n informele wyse gedeel is. Die dag is goed bygewoon deur ons gewaardeerde kliénte en verskaffers, en ons sé graag

dankie aan almal vir hul betrokkenheid en positiewe bydraes.

* InteliGro is tans in die proses om 'n Area Bestuurder vir die Sentraal-Kaap aan te stel. Hierdie persoon sal saam met
die betrokke Gewas Adviseurs werk om InteliGro se markaandeel verder uit te bou, gesteun deur die suksesvolle

gewasoplossings wat ons aan produsente bied.
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PCO-opleidings

InteliGro bied landwyd in samewerking
met Pest Management Academy (PMA) verskeie
opleidingsgeleenthede vir ons Gewas Adviseurs
en produsente om die nodige kursus te voltooi om suksesvol
as PCO's te kan registreer. Dit verseker dat ons landwyd

op datum bly van wetlike regulasies en nakoming.

‘n Spesiale woord van dank aan ons

InteliGro -spanne wat hard agter die

skerms werk om alles moontlik te maak!
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PCO-opleiding: Bou van nakoming,
veritroue en toekomstige volhoubaarheid

Tydens die winterseisoen het InteliGro weer sterk gefokus op die ontwikkeling en opdatering van kennis onder
produsente en Gewas Adviseurs deur 'n reeks PCO-opleidingsessies wat landswyd aangebied is, met nog ses beplande
sessies in die volgende paar maande.

Tot dusver het 536 kursusgangers al deelgeneem!

Dit is ‘n aanduiding van die groeiende bewustheid en erns waarmee produsente en Gewas Adviseurs hierdie
verantwoordelikheid benader. Die opleiding het daarop gefokus om tegniese kennis oor produktoepassing, veiligheid,

wetgewing en praktiese hantering te versterk, met spesiale aandag aan streekspesifieke vitdagings en omstandighede.

K Hoekom bied ons die opleidings aan? |
Die PCO-opleidings bied praktiese kennis oor wetlike | N\

vereistes, veilige produkhantering en verantwoordelike Ll betelfen dit vir InteliGro
toediening van gewasbeskermingsprodukte. Dit vorm en die produsent?
deel van InteliGro se verbintenis tot nakoming en Vir InteliGro bevestig die opleiding| ons fokus op
e i i landbeudhiess hednd volhoubare, veilige en professionele produkgebruik.
Vir produsente is die opleiding noodsaaklik om aan
AR [MResinaiad] Al Reimed] resiie mes wetgewing te voldoen en en produkte wat val in die
deie velless werdl cen (sredesie wah "Restricted Agricultural Remedy" RAR groep te mag
TG0 ey ik B FE@ e werd el ie hanteer. Dit bevorder veilige, doeltreffende praktyke
die suksesvolle voltooiing van die PCO kursusse as wat hul onderneming, werknemers en die omgewing
e @a0 e clem ae & dewr dhe meckse rasfesi: beskerm - en dra ook by tot die volhoubaarheid van
proses is en formele PCO-nommer vitgereik word deur die hele landbouwaardeketting. )
die Departement. Daar is verskeie ander vereistes wat |
ook deel vitmack van die proses onder ander )
praktiese ondervinging en kwalifikasies. Ons belegging in die toekoms
Deur in mense en kennis te belé bou InteliGro aan 'n
Ons rus mense toe met die regte kennis om binne die nalatenskap van verantwoordelike chemiese bestuur.
wetlike raamwerk (Wet 36 van 1947, Wet 15 van Die PCO-opleiding is dus meer as ‘n kursus — dit is 'n
1973 en Croplife SA-riglyne) te funksioneer, en speel belegging in die geloofwaardigheid en volhoubare
'n belangrike rol in die verspreiding van kennis oor: sukses van die Suid-Afrikaanse landbou.
* Veilig en effektiewe produkgebruik )
e Beste prakiyke in gewasbeskerming en biologiese I
oplossings Hoekom nakoming saak maak
* Tegniese insigte in geintegreerde Nakoming is meer as 'n wetlike vereiste — dit gaan
landboubenaderings oor integriteit. Elke korrekte rekord en veilige praktyk
* Streekspesifieke terugvoer en netwerkbou tussen bevorder omgewings- en werknemerveiligheid en
\ produsente en InteliGro-spanne ondersteun volhoubare handel. In 'n tyd van streng
regulatoriese vereistes en groter markdeursigtigheid,
is nakoming die sleutel tot groei en volhoubaarheid.
)
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InteliGro se voetspoor verbreed

Opening van Mariental-depot

Mariental, ons is hier en ons gaan groeil
Foto links: Gerrie Ludick en Morné Swanepoel van Viljoenskroon, Adriaan Bergh (Gewas Adviseur Mariental)
& Wimpie Coetzee (Gewas Adviseur Grootfontein) het die InteliGro-depot se opening in Namibié terdeé geniet.

Foto regs: Adriaan Bergh, Cilisia Bergh (Depot Admin) en hul 2 kinders — trots getooi in InteliGro-kinderhemde.

Vrede-depot-bekendstelling

Ons het Vrede! Ons het 'n bekendstelling aan produsente van die area gehad en Niel Kruger het die boodskap van
InteliGro se ondersteuning aan ons boere uviteengesit. Op foto 2, van links na regs, is Hennie Janzen, Louis Pieterse

snr, Louis Lombard - slaggereed om die pad na resultate saam met jou te stap.
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Responsible use of Restricted
Agricultural Chemicals: Non-negotiable

The pest control industry is currently under close scrutiny following several tragic poisoning incidents affecting both
humans and animals. In South Africa, the deaths of children in Soweto, linked to the consumption of food contaminated
with highly toxic agricultural chemicals such as terbufos, and the poisoning of scavenger birds in Kruger National Park
have sparked national concern. These events highlight the urgent need for strict regulation and responsible use of
hazardous agrochemicals.

In August 2023, the Department of Agriculture, Land Reform and Rural Development (DALRRD) introduced new
regulations under Act 36 of 1947. These regulations formally define a new category of Restricted Agricultural
Chemicals, products considered acutely toxic and capable of causing serious or irreversible harm to human health or

the environment. Examples include substances classified as WHO Class la/Ib or listed under the Rotterdam Convention.

The message is clear: These products may still be used, but only under strict control

Responsible handling benefits everyone - growers,
suppliers, consumers, InteliGro and the environment.

Misuse not only endangers lives but also threatens
the long-term availability of these essential tools for
pest and weed management.

To comply with the new regulations, only certified
Pest Control Operators (PCOs) may purchase and
apply restricted chemicals.

A PCO must be registered in the relevant field (e.g.,
agriculture or forestry) and physically present during
application.

This ensures that the person handling the product
is trained, competent, and aware of the necessary
safety protocols.

We strongly recommend that every farm employ at
least one registered PCO. This is not just a regulatory
requirement—it is a proactive step to protect your
workers, your crops, and your market access.

With increasing pressure from export markets and
environmental groups, compliance is no longer
optional; it is essential for sustainability.

Protecting our people, ecosystems, and the
future of agriculture in South Africa requires
cooperation from all stakeholders.
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Bio Solutions Crop Solutions
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® ®

Our InteliGro BioSolutions combine nature and science to grow healthier, more resilient crops. Environmentally

friendly and safe for beneficial organisms, they support sustainable, low-to-no residue farming. By reducing the impact

of harsh climates and fitting into an IPM approach, it helps maintain strong yields and crop quality all season long.

Benefits of Our Biological Solutions

-

O N
[ reRATeD rest MANAGEMENT
From Roots to Results Crop Protection & Monitoring
e Stronger roots: e Disease management:
Improve root colonisation and support healthy growth Keep crops healthy and productive
¢ Healthier soil: e Soil-borne disease control:
Create the right environment for beneficial microbes Protect roots and soil health
e Better nutrition: *  Major pest control:
Make nutrients more effective for your crops Target key pest species effectively
e Efficient water use: e Ongoing monitoring:
Help plants use water more effectively Track pests and diseases for timely action
e Disease protection: K J
\_ Control root diseases naturally ) ~

-~ ~ SUPPORTING SERVICES
CROP STRESS MANAGEMENT Expert Support & Monitoring

Pest and disease identification: Spot problems early

Plant Growth & Resilience
¢ Boost photosynthesis:

Leaf analysis: Understand crop health at a glance

Soil health tests: Keep your soil in top condition
Help plants capture more energy from sunlight

Field support: Expert advice when and where you need it
¢ Sironger plants: \_ )

Strengthen cell wall structures for healthy growth
e Better nutrition:

Improve nutrient uptake and availability

Contact your InteliGro Crop Advisor

e Stress resilience:

Enhance plant resistance to challenging conditions for expert advice and assistance
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BIOLOGICAL CROP PROTECTION B NTEPNITate:
-

EmSqutions

From complementary to CRITICAL for growers

Export markets are tightening, chemical control options are becoming
increasingly limited, and global scrutiny around food production practices is
intensifying. For South African growers, the need to adopt an integrated
approach - with biological crop protection at its core - is no longer optional but
essential for maintaining market access and ensuring long-term sustainability.

“We're at a turning point,” says Martin Booyens, Technical Morketing\
Specialist for Biological Solutions at InteliGro, with international experience in
countries like Spain and Israel. “Growers are facing increased phytosanitary
pressure, especially from the EU and China, where new regulations and stricter
import inspections have recently been implemented. At the same time, we're

losing access to chemical products at an alarming rate. Those who don’t start

taking biology seriously will fall behind.”

. /

WHAT IS DRIVING THE SHIFT?

Booyens outlines three major forces behind the change:
® Fewer chemical products are available due to
international regulations.

® Residue limits in export markets — especially Europe —

leave little room for traditional chemical programmes.

e Advances in technology now allow biological
products to be just as effective as chemical solutions

against certain pests.

Restrictions on chemical products include the CMR
classification (carcinogenic, mutagenic, or reproductive
toxins), along with strict regulations requiring only
certified PCOs to handle certain substances at farm level.
The “EU Green Deal” demands a 50% reduction in
pesticide use and 20% less fertiliser by 2030. These
targets are placing pressure on exporting countries like

South Africa to adopt biological alternatives more swiftly.

“We've used natural enemies such as parasitic wasps
and predatory mites for decades,” explains Booyens.
“The difference is that they used to be supplementary.
Today, they form the backbone of Integrated Pest
Management (IPM) - marking a shift away from
over-reliance on chemistry, towards a balanced approach

where biological solutions play a central role.”

REAL-WORLD EXAMPLES

“International examples, such as Almeria in Spain, show
what's possible,” says Booyens. “Once known for high
residue levels, Almeria is now a global leader in
biological farming, with 40 000 hectares of crops under
production. We're using the same technology in South
Africa and have already made significant progress —
exporting soft fruit, table grapes and citrus with zero

pre-harvest residues to strict markets.”

Local success stories are already emerging:
*  Peppers and cucumbers:
In controlled environments, near-complete

biological control is possible.

e Citrus:
With the support of CRI (Citrus Research
International), South Africa is a leader in the field.
Local growers use biological strategies such as
viruses to control bollworms, sterile insect technology

for fruit flies, and bicarbonate for black spot.

e Table grapes:
Bacillus, bicarbonate and Trichoderma are
effectively managing mealybug and fungal issues.

These products also play a key role in row crops.
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A table grape grower from Trawal on the West Coast, Jannie van Niekerk, says:

“We've been struggling with a cultivar that’s been hit hard by botrytis for years.

After incorporating biological products into our programme, we were very satisfied with

the quality of the grapes we exported. The combination of chemistry and biology brought

a noticeable improvement.”

Morné Paxton, also a table grape grower in Trawal, agrees: “I feel that the biological

products strengthen the overall programme and reduce the risk of residues. They also

improve resistance management, thanks to a broader spectrum of available solutions.”

Photo left: On the top grape berry is the larva of Cryptolaemus, and on the bottom berry

is a pupa of Anagyrus vladimiri. Both are beneficial insects that have killed the mealybug.

NEW OPPORTUNITIES, NEW
RESPONSIBILITIES

Booyens predicts a major industry shift over the next five to
ten years. “Macrobiology - the breeding of beneficial
insects — is growing internationally at 17 to 25% per year.
However, being an integrated grower using both biological
and chemical tools is more complex. It requires greater
discipline: accurate monitoring, better training for farm

workers, and the right equipment for precision farming.”

“We're seeing large multinationals acquiring smaller
biological firms and fasttracking advanced technology into
South Africa,” adds Booyens. “This means better product
quality and faster access to new generations of biological

solutions for our farmers.”

Booyens cautions that biological products work differently to
chemicals: “We're used to rapid results from chemical
products. Biology works more preventatively and takes
longer to show impact, but the results are more sustainable

and build healthier soils and ecosystems.”

Photo: Pupae of parasitic wasps such as Anagyrus spp or
Leptomastix spp, which have parasitised mealybugs

beneath the bark of a grapevine stem.

ADVICE FOR GROWERS

“Growers who are gaining experience now are building
a strong advantage,” says Booyens, whose practical

advice to farmers includes:

e Start small and start early — trial it in a test block.

® Prepare your team — good monitoring and equipment
are essential.

e Stick with it — the second season often shows the

clearest results, with no yield losses.

“Biological products are no longer just in the trial phase.
They’re commercially proven, produced by reputable
international companies and registered under Act 36 of
1947. At InteliGro, we use technologies like weather
mapping and precision farming tools to make accurate,
timely decisions. Our demonstration farms, trials, and
technical team training also play a big role in building
trust and understanding — which is why growers know

they can rely on our advice.”

LOOKING AHEAD

Biological crop protection has quickly moved from being
a complementary option to becoming essential — as part
of holistic programmes that integrate chemistry and
biology. It enables growers to retain market access,
protect their soil and ecosystems, and still deliver

high-quality yields.

“When you farm with nature, rather than against it, the
outcome is usually positive,” says Booyens. “The time for

waiting is over — the future is biological.”




n : : :
- InteliGro Tegnies/Technical

Discipline, expertise and biology:
South Africa’s fruit growers are leading the way

South Africa plays a vital role in supplying the world with top-quality fruit — especially when Europe’s season comes
to an end. Local growers operate under rigorous export regulations and constant scrutiny. Yet, they continue to show
the world how it should be done: with discipline, technical expertise and a growing trust in biological crop protection.

“South African growers are ahead when it comes to compliance — a benchmark for how export products for demanding
markets should be managed globally,” says Wian Smith, a forerunner in biological solutions and a long-standing

advocate of biological approaches for South Africa’s essential fruit export industry

As InteliGro’s Senior Crop Advisor in the EGVV region (Elgin, Grabouw, Villiersdorp and Vyeboom), Smith has
worked closely with apple, pear and stone fruit growers for more than 13 years. He also supports growers in the
Bossieveld area of Worcester and the Hemel-en-Aarde Valley. According to Smith, around 80% of growers in the

EGVV region already use biological crop management programmes.

“Market access remains one of the biggest drivers behind biological solutions, particularly because of the strict minimum
residue level (MRL) requirements for fruit destined for markets such as Europe,” Smith explains. “Our growers are already
meeting these standards thanks to the effective use of biological products within integrated pest management

programmes.”

Another major compliance challenge is the management of phytosanitary pests such as codling moth and fruit fly, which

threaten apples and pears.

“A single larva can lead to an entire shipment being rejected overseas — effectively closing the market for that product,

as we've already seen in key Eastern markets,” says Smith. “That's why intelligent pest management is critical.”

GROWERS HARNESS VIRUSES, FUNGI AND
PREDATORY MITES FOR NATURAL CONTROL

Local growers are already using viruses to control codling
moth as part of integrated programmes that combine
biological and chemical approaches. Fruit flies are being
suppressed through area-wide aerial applications  of

biological products.

Another success story lies in the use of soil fungi to manage
woolly apple aphid. A Grabouw apple grower who has
been following a fungal soil programme with Smith for two

years has seen remarkable results.
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“This season’s pressure was high, but thanks to early intervention, our losses were only a fraction of what the rest of the

industry experienced,” says Smith. “An added bonus is that the same fungus also suppresses mealybug and scale.”

In the Bossieveld area of Worcester, Smith and a grower at Jonkersrivier farm, have achieved a breakthrough in the
biological control of red spider mite in apples. This pest had developed resistance to chemical products. Smith released
predatory mites, and within two years achieved almost complete control. After finetuning timing and packaging to ensure
that the mites could hatch inside the apple trees, the programme became a success — opening the door for further

applications such as scale control.

LONG-TERM BIOLOGICAL APPROACHES REQUIRE EXPERT GUIDANCE AND TRUST

Smith cautions that biological programmes are not quick fixes, but rather long-term strategies that rely on expert guidance.

“Fungi, for example, take two to three years to establish in the soil so that they can be applied at the right time and stage
of the pest’s life cycle,” he explains. “It's therefore vital to understand the pest and its development, and to apply the

biological strategy at the optimal moment.”

He stresses that growers must be willing to place full trust in their Crop Advisor’s biological approach. “Biological crop
protection requires ongoing frust, adaptation and close monitoring. It's not a passing trend — it's the future. And it takes
advisors who know when it will work, and when it won’t. Growers must allow themselves to be guided by experts who

understand timing. There may still be some losses in the first year while the programme is being fine-tuned for best results.”

“Growers are sometimes sceptical at first, but we’ve already proven that these approaches work. Our role as Crop Advisors
is to help growers align with the right solutions and guide them through the learning process. South African growers have

already shown that they have the discipline and technical skill to implement biological programmes successfully.”

KNOWLEDGE: THE FOUNDATION OF INTEGRATED CHEMICAL AND
BIOLOGICAL MANAGEMENT

Smith also emphasises that biological and chemical solutions complement one
another within integrated crop protection programmes — but that maintaining

effectiveness takes years of experience and strong technical support.

He predicts that the biological sector will continue to grow rapidly, especially as

chemical products are phased out at an increasing pace due to stricter regulations.

His advice to growers is clear: “Make the shift. Start incorporating biological
solutions into your programme, but align yourself with the right world-class partners
and high-quality biological products. Effective products may be more expensive,
but the industry is heading for a shake-out. Only reliable companies — those that
have invested in proper research and developed registered, tested products — will

remain. Growers need to be sure of their choices.”
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InteliGro Plantvoeding

InteliGro: Biostimulante en biologiese programme

Duanne de Swardt, InteliGro se bestuurder vir Plantvoeding, en Jan van Zyl, InteliGro-landboukundige, het onlangs
waardevolle insigte gedeel vit die biostimulant-proewe wat reeds sedert 2018 aan die gang is.

Tydens die sessie is analises van verskillende produkte bespreek, en produsente het praktiese riglyne ontvang oor
optimale toedieningsmetodes — soos die gebruik van saadbehandeling eerder as grondtoediening — asook
versoenbaarheid met swammiddels.

Volgens Jan van Zyl kan biologiese produkte 'n
wesenlike rol speel in plantgesondheid en -prestasie
deur omgewings- en fisiologiese stres te verminder.

Hy som die kernvoordele soos volg op:

e Koloniseer wortels (byvoorbeeld Rhizobium
op peulplante)
* Help om patogene af te weer
* Dien as biostimulante (PGPR's) wat:
= die plant se metabolisme beinvloed
= wortelontwikkeling bevorder
= voedingstofopname verbeter
= stresweerstand versterk

InteliGro saam met amandelpionier in die Robertson-area

InteliGro is die afgelope paar jaar nou betrokke by die
amandelprodusente in die Wes- en Suid-Kaap, en 2025
beloof om 'n vitstekende oesjaar te wees.

Op die foto is Victor Louw, InteliGro se Gewas Adviseur
in die Robertson-area, saam met Stephan le Roux van die
plaas Amanteco. Ons vertrou dat Stephan vanjaar weer
‘'n besonder goeie oes gaan behaal.

Stephan is een van die pioniers van amandelverbouing
in Suid-Afrika en volg reeds vir 'n aantal jare InteliGro se
Carbology-benadering tot plantvoeding.

As deel van sy voedingsprogram maak hy gebruik van
die Thiosulphate-reeks van Tessenderlo, wat uitstekende
resultate lewer op die hoé pH-gronde van die
Klein-Karoo waar sy boorde geleé is.
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InteliGro Plantvoeding

Van kersies tot avokado’s — Tiosulfaat lewer resultate!

Die gebruik van die Tiosulfaatreeks brei vinnig uit in die Noorde, veral onder produsente van

hoéwaardegewasse wat die positiewe resultate van hierdie produkte eerstehands ervaar. In Lydenburg het die

vitstekende resultate op kersies gedurende die vorige seisoen daartoe gelei dat ZZ2 besluit het om die produk

vanjaar in hul kersieprogramme te integreer.

Die reeks toon ook groot sukses op lietsjies, waar dit saam met LalStim Osmo gebruik word om oormatige vrugval

in November te beperk. Op avokado’s het Kalsium Tiosulfaat bewys dat dit die mees doeltreffende produk is om

kalsium na die vrugte te translokeer — 'n uitdaging waarmee die bedryf al geruime tyd worstel, en wat 'n

wesenlike invioed het op die interne kwaliteit van uvitvoerbestemde vrugte.

Die eerste groot aflewering van Kalsium Tiosulfaat was in Oktober. Hierdie stap is gemik op die vermindering

van logistieke koste en die ondersteuning van volumegroei om aan die toenemende aanvraag te voldoen.

InteliGro brei vloeibare
oplossings uit

In Augustus 2025 het InteliGro en Greenspan ‘n
verspreidingsooreenkoms aangegaan, waardeur
InteliGro nou ook in die Breedevallei die vloeibare
kunsmisreekse van Greenspan in die vrugte-areas
kan versprei.

Hierdie vloeibare produkte gaan InteliGro se
plantvoeding-aanbod versterk en help om kliénte in
die besproeiingsegment beter te bedien.

Tegniese besoek by MBFi

In Augustus het die InteliGro- tegniese span ook
‘n besoek aan die MBFi-vervaardigingsaanleg
gebring, waar MBFi hul produkte aan InteliGro
voorgestel het.

MBFi beskik oor 'n wéreldklas-aanleg vir die
vervaardiging van biologiese produkte. InteliGro
maak reeds geruime tyd suksesvol gebruik van
MBFi se inokulante en ander biologiese

oplossings in die sentrale areas op rygewasse.
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Grondvrugbaarheid-opleiding

Die eerste InteliGro CCA Grondvrugbaarheid-opleiding onder leiding van
Duane de Swardt (TMS Plantvoeding) is op 25 Augustus op Wellington aangebied.

Die opleiding is bygewoon deur InteliGro Gewas Adviseurs & Tegniese Spesialiste,

oorgehaal om selfs NOG beter ondersteuning vir ons produsente te kan gee.

Wat sé ons spanne?

“Ek het die kursus baie geniet en dit as uiters waardevol ervaar. Die gedeelde inligting is relevant en stel my in
staat om ’n verskil te maak op die plaas en waarde vir kliénte toe te voeg. Ek sal die kursus vir elke Gewas
Adviseur aanbeveel en is trots om deel te wees van ’n organisasie wat klem Ié op selfverryking en kennisdeling.”

Ruan Lombard

“Ek het die Grondvrugbaarheidskursus baie insiggewend gevind. Duane het dit duidelik voorgedra en die
handleiding is uitstekend. Die nuwe kennis sal ons help om kliénte beter in die veld te ondersteun.”

Rigl van der Rhyst

“Die kursus kombineer 'n sterk akademiese inslag met 'n besonderse aanbiedingstyl. Moeilik verstaanbare konsepte
soos chemie, biologie en grondfisika word eenvoudig en geintegreerd verduidelik, sodat ons gemaklik met kliénte
daaroor kan gesels.”

Gerrie van der Westhuizen

“Ek is ‘n aanhanger van Grondvrugbaarheid, en die manier waarop Duane die kursus aangebied het, het ‘n
magdom kennis op ‘n maklike manier oorgedra. Ons het seker 10 jaar se kundigheid in een dag geleer. Uitstekende
waarde vir ‘n Gewas Adviseur.”

Gerhard Visser

“Ons ouer manne was ook baie opgewonde oor die kursus, en het baie geleer en goeie perspektief gekry. Ek sou sé
dis ‘n MOET om die kursus te doen, sommer met die intrapslag van jou loopbaan.”
Philip Geldenhuys




n : : :
- InteliGro Tegnies/Technical

InteliGro Saad

InteliGro Saad versterk internasionale verhoudings tydens besoek aan Nederland

Op 19 September 2025 het ek my reis na Amsterdam, Nederland, begin, vergesel deur twee van ons
waardevolle kliénte: mnr. Richard Butcher van Butcher Boerdery en mnr. Daniel Niland van Stanmore
Farming. Die doel van die besoek was om hierdie toonaangewende brassica-produsente tydens week 39
bloot te stel aan die bedrywighede van twee van InteliGro Saad se belangrikste internasionale verskaffers,
Evolve en Syngenta.

Ons eerste stop was by Evolve in die suide van Nederland. Op Maandag, 22 September, het ons die dag
saam met Kasper, mede-eienaar van Evolve, deurgebring. Hy het ‘n deeglike oorsig van hul
produksieprosesse en -stelsels gegee, waarna ons die geleentheid gehad het om die streek beter te leer ken
tydens ‘n kort besigtigingstoer.

Dinsdag, 23 September, het ons die Syngenta-opedag bygewoon, waar hul jongste brassica-genetika aan
produsente van regoor die wéreld bekendgestel is. Die dag is afgesluit met ‘'n gala-aand, waar InteliGro Saad
met trots ‘n toekenning ontvang het as die enigste verspreidingsmaatskappy wat sy begroting behaal het —
‘'n merkwaardige prestasie en 'n groot eer vir ons span.

Op Woensdag is die program voortgesit met ‘n rondleiding by Syngenta se hoofkantoor, waar ons meer
geleer het oor die geskiedenis van die maatskappy en hul saadbehandelingsprosesse. Die dag is afgesluit
met 'n gesellige ete saam met die Syngenta-span.

Op Donderdag, 25 September, het ons teruggekeer na Amsterdam en die dag rustig deurgebring voordat
ons op 26 September 2025 teruggevlieg het Suid-Afrika toe.

Hierdie besoek het nie net ons bestaande vennootskappe met internasionale verskaffers verder versterk
nie, maar het ook waardevolle insigte en kennis gebied wat ten goede sal kom aan ons plaaslike
brassica-produsente.

Barry Erasmus

Foto links: Barry Erasmus, Kasper van den Berg,

Daniel Niland en Richard Butcher.




InteliGro Tegnies/Technical

InteliGro Saad: Toppresteerders

SPANSPEK: HEIDI

* Llang rakleeftyd

® Goeie houvermoé in die veld

* Klein saadholte met uitstekende ferm vleis

* Wyd aangepas vir verskillende groeiseisoene
® Eenvormige vrugvorm en -groottes

* Omvattende siektepakket

KOMKOMMER: BUQUE

® Plant van medium groeikrag

® Eenvormige vrugte

* Geen nek, netjiese voorkoms

e Donker vrug

e Eenvormige vrugteopbrengs gedurende die produksiesiklus
* lang produktiewe oessiklus

* Handhaaf eenvormige vrugtlengte

® Hoé eerstegraadse uitpakvermoé

BEET: MERLOT

® Baie hoé opbrengs

e Volledig regop blaargroei

e Groen blaarkleur met 'n bietjie rooi
® laat bolgroei

e Konsekwente kwaliteit

e Effens getopte vorm

e Donkerrooi interne kleur

BLOMKOOL: SPACESTAR GOLD

Medium groeisiklus

Kragtige plant met regopstaande blare

Baie goeie donkergroen blaarbedekking

Goeie draai aan die bokant met uitstekende wrongelbeskerming
Stresverdraagsaam, hoé produksie onder alle weersomstandighede

BROKKOLI: MCLAREN

Hibriede broccoli ideaal vir gebiede met knobbelwortel
Aanpasbaar

Stabiele presteerder

Lewer goeie kwaliteit koppe
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BROKKOLI: MONTOP

e Uitstekende groeikrag

* Baie eenvormig en gesond

* Lewer hoé kwaliteit kop met fyn kralewerk
* Goeie wrongelhoogte, maklike oes

e Sterk teen holkern en katoog

® Hoé snypersentasie

BROKKOLI: BR-015

e Hibried tussen broccoli en Chinese boerenkool

e Soet en smaaklik

® Gaan voort met die produksie van mini-broccoli vir
meer as een maand

UIE: MARILLO

* Vinnige opkoms

e Dun nek

e Klein wortelplate

® Gesonde plant en ferm vrugte
e Aantreklike skilkleur

® Goeie eenvormigheid

e Uitstekende interne kwaliteit

® Hoé markbare opbrengs

BOTTERSKORSIE: CONDOR
® Hoé opbrengs

e Groot vrugte met diep oranje vleis
e Goeie eenvormige vrugte

e  Gladde skil

® lang opbergingspotensiaal

e Verlengde opbergingsvermoé

MURGPAMPOEN: GREEN EXPRESS

® Hogé opbrengs van verskeidenheid eerstegraadse vrugte
e Sterk plant

* Half-oop plantgroei

* Lang stam vir maklike oes en minder breek
* Goeie vlak van veldweerstand teen poeieragtige skimmel
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InteliGro Saadproewe

Kultivar-evaluasies en proefsaad:
Sleutel tot volhoubare Landbou en Voedselsekuriteit

In 'n tyd waar voedselsekuriteit en produksiedoeltreffendheid van kardinale belang is, speel saadproewe en
proefsaad ‘n onmisbare rol in die landbousektor. Hierdie proewe bied waardevolle insigte aan boere en
ondersteun saadmaatskappye en navorsers in die ontwikkeling van verbeterde en volhoubare landbouvarieteite.

Saadproewe help om te bepaal watter variéteite die beste geskik is vir spesifieke omgewings, grondtipes en
klimaatsone, en toets terselfdertyd die weerstand teen siektes en plae. Boere kan die kwaliteit van die saad
evalueer en ingeligte besluite neem voordat groot beleggings gemaak word. Proefsaad laat produsente op kleiner
skaal eksperimenteer, wat risiko’s van grootskaalse mislukkings verminder en die ontwikkeling van nuwe, beter

aangepaste variéteite bevorder.

By InteliGro pas ons hierdie beginsels prakties toe. Ons voer
saadproewe uit met ons eie genetika by twee proefplase — een in Brits
en een saam met die Universiteit van Stellenbosch — om resultate oor
verskillende klimaat- en grondtoestande te vergelyk. Boere regoor die
land neem deel aan siftingsproewe, wat streekspesifieke data lewer en
akkurate aanbevelings moontlik maak. Ons doel is om boere bloot te
stel aan die beste beskikbare genetika en hulle toe te rus met die kennis
om suksesvolle en volhoubare besluite te neem.

“Kultivar-evaluasies en proefsaad vorm die fondament van volhoubare
landboupraktyke,” sé ‘n landboudeskundige. Hulle help boere om
opbrengste te optimaliseer en dra by tot nasionale voedselsekuriteit.

Met klimaatsverandering, siekte-vitbrake en stygende insetkoste word
hierdie navorsing al hoe belangriker. Deur saam te werk met

navorsingsinstansies, saadmaatskappye en boere, speel InteliGro 'n
Brits-proefperseel — tamatieproewe,

geplant September 2025

aktiewe rol in die toekoms van Suid-Afrikaanse landbou.

Stellenbosch-proefperseel Proefsaad word met die hand gepak
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InteliGro Saad Spesialiste
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Potato Symposium 2025

Quality and affordability in focus

The Potato Innovation Symposium 2025, hosted by Potato South Africa (ASA),
took place on 23-24 July in Pretoria. The event brought together producers, researchers,

nd suppliers to share ideas, research, and solutions for the future of the industry.

InteliGro proudly sponsored the second day, focused on “Optimizing Efficiency and Quality in Potato Production”.
This theme reflects InteliGro’s commitment to sustainable, technically grounded solutions that increase productivity

without compromising quality or resources.

InteliGro’s Involvement

Stefan Steenekamp, InteliGro’s Technical and Marketing Specialist for Potatoes, discussed how monitoring can
improve quality and affordability in potato production. He also participated in a panel discussion on balancing
quality and cost in a challenging market environment.

Stefan emphasized the value of accurate data collection and management as key to better yields, efficient input
management, and sustainable profitability. According to him, data-driven decision-making enables InteliGro and

producers to manage risks effectively amid rising input costs and changing market demands.

Key insights from the panel discussion

Quality and affordability: Quality is not just about good materials, but also durability, reliability, and practical
use. Affordability ensures high-quality solutions are accessible to more producers.

Consumer expectations: Consumers demand transparency; companies must deliver value innovatively without
excessive costs.

Costs and trade-offs: Rising input costs and strict regulations require smart planning and efficient management
fo maintain core quality at reasonable prices.

Innovation and technology: New technologies and improved processes help reduce costs and enhance
quality.

Long-term benefits: Collaboration between industry, government, and consumers builds trust, sustainability,
and better access to quality products.

The panel confirmed that quality and affordability can go hand in hand if there is a focus on innovation,
planning, and creative solutions.
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Vivo-bemarkingsdag

Die Vivo-bemarkingsdag is vanjaar op 22 en 23 Augustus 2025 by Plaas De Ruigte aangebied en het produsente en

streekrolspelers 'n platform gebied om ervarings te deel en nuwe idees vir volhoubare landbou te bespreek.

InteliGro het as borg van die “Aartappelsakkie van die Jaar’-kompetisie deelgeneem, wat kreatiwiteit,
handelsmerkbewustheid en trots in plaaslike aartappelprodukte vier. Die sakkies is tydens die dag uitgestal en het groot

belangstelling by besoekers gewek.

As deel van die borgskap het InteliGro 'n produkprys aan die wenner beskikbaar gestel, wat die maatskappy se
ondersteuning van plaaslike produsente en kreatiewe landbouprojekte beklemtoon. Alhoewel die wenner nog nie
aangekondig is nie, het die kompetisie positiewe gesprekke en sigbaarheid rondom InteliGro se betrokkenheid in die

streek geskep.

Deur hierdie deelname het InteliGro sy kernboodskap versterk: Om 'n positiewe, volhoubare rol in aartappelproduksie

in Limpopo te speel en aktief betrokke te bly by inisiatiewe wat plaaslike produsente ondersteun en bemagtig.
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“Ride & Fly” in Welkom

Die InteliGro “ Ride & Fly” Boeredag het op 18 September 2025 by die
Welkom-lughawe plaasgevind en was met 103 geregistreerde deelnemers
was dit die grootste bywoning nég vir die “Ride & Fly”-geleentheid.

Die byeenkoms het bevestig dat daar steeds rede is om positief oor landbou in
Suid-Afrika te wees, en het 'n sterk boodskap van vennootskap en

samewerking uitgestuur.

Die dag het ook weer InteliGro se betrokkenheid by produsente beklemtoon en
die Intelekt 4 U-platform verder in die streek bekendgestel. Dit het ook 'n
waardevolle geleentheid gebied om belangrike verskaffers en vennote aan

kliente voor te stel en bestaande verhoudings te versterk.

Sprekers op die dag het ingesluit dr. Werner Rossouw van Silostrat, plaaslike produsent Danie Bester, en Aldo
Swanepoel van InteliGro. Die geleentheid is ondersteun deur toonaangewende vennote en borge soos BASF, BAYER,
PHILAGRO, CORTEVA, ADAMA, VILLA, NUTRICO en PROMAN Lugbespuiting, terwyl uitstallers soos REAL IPM,
SILOSTRAT, ISUZU, FUEL ZONE, BATTERY CENTRE en MANZI WATER waardevolle bydraes gelewer het.

Die sukses van die dag was te danke
aan uitstekende samewerking tussen
die plaaslike span, produsente en
vennote. Anita Venter en Johani Luwes
van InteliGro het ‘n sleutelrol in die
koordinering gespeel, en die dag is met

groot lof ontvang.

Die oorweldigend positiewe terugvoer
nd afloop van die boeredag het
bevestig dat InteliGro se mense,
vennootskappe en geloof in die
toekoms van landbou steeds die kern

van sy sukses vorm.
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Hoér Landbouskool Boland — Proefblokbesoek

Op Vrydag, 19 September 2025, het die InteliGro-span saam met die leerders van die Hoér Landbouskool Boland
'n praktiese leersessie op hul proefblokke aangebied. Die besoek het gefokus op die lopende koringproewe by die

skool en het aan leerders waardevolle insig gebied in moderne landboupraktyke en -tegnologie.

Tydens die sessie is onder meer aandag gegee aan die evaluering van nuwe koringvariéteite, beginsels van

geintegreerde plaagbeheer en die belangrikheid van volhoubare produksiebenaderings. Die interaktiewe aard van

die dag het vir die leerders 'n unieke geleentheid geskep om eerstehands kennis oor navorsing en praktyk toe te pas.

Die dag is gekenmerk deur entoesiasme, leergierigheid en samewerking tussen die InteliGro-span en die jong
toekomstige produsente. InteliGro beskou die vennootskap met die Hoér Landbouskool Boland as 'n waardevolle

belegging in die volgende generasie om kennis, nuuskierigheid en 'n passie vir volhoubare boerdery aan te wakker.
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InteliGro se Intelekt Solutions-dag

InteliGro
(EEE Solutions

Op Donderdag, 4 September, het InteliGro sy Inteleki Solutions-inligtingsdag by die Swartlandskou
aangebied. 'n Oorweldigende 201 produsente het die dag bygewoon - ‘n bewys van die groot
belangstelling in die jongste landbou-ontwikkelings.

by die 2025 Swartlandskou

' 4

‘n Waardevolle program

Die dag het afgeskop in die InteliGro Wyntuin met 'n hartlike verwelkoming deur Gerbrandt Kriel, Tegniese Bestuurder,
en 'n oorsig oor Intelekt 4U, die toep wat data in jou hand moontlik maak, is gelei deur Janet Lawless, InteliGro se
Nasionale Bemarkingsbestuurder. Daarna het Kevin Robertson van Bester Voer & Graan die nuutste vooruitsigte vir die

koringmark gedeel.

Vroegoggend is die produsente na die proefperseel net buite Moorreesburg, een van vyf in die Swartland, waar
praktiese leer en ervaar in die veld gewag het. InteliGro se Intelekt Solutions-proefpersele is immers al oor en oor
beskryf as ‘n ongelooflike waardetoevoeging waar produsente eerstehands kan leer watter oplossings die beste

resultate na hul plase sal bring.

Leer in die veld
Op die plaas Tevrede van Marnus Kotzé is vier inligtingspunte in die koringlande opgestel. Twee InteliGro-spanne en

twee verskaffers, Villa en Corteva Biologicals, het hierdie punte beman.

Produsente is in spanne verdeel, elk herkenbaar aan 'n InteliGro-pet in ‘n ander kleur — wat gesorg het vir bietjie

spangees. By elke punt het kenners kort praatjies oor relevante temas in die streek aangebied.

Foto’s: Produsente op pad na die verskillende punte; Janco Cloete,
Stefan van Dyk, Janet Lawless en InteliGro-spanlede.
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InteliGro: Swamdoders en kultivarproewe

André Erasmus, InteliGro tegniese spesialis in koring, het verduidelik hoe die kultivarproewe werk. Hierdie proewe, wat
reeds agt jaar aan die gang is, vergelyk hoe verskillende koringkultivars reageer op swamprogramme. Die konsep is
gebaseer op soortgelyke proewe in Amerika, wat danksy InteliGro se moedermaatskappy, WinField United South

Africa, toeganklik gemaak is.

By Moorreesburg is daar 130 blokkies met vyf
kultivars, ~ vyf  swamprogramme en  een
onbehandelde kontrole. Resultate word statisties
verwerk en gekombineer met dié van vier ander

proefpersele in die Swartland.

“Langtermynproewe is noodsaaklik, want ons

werk met die natuur as veranderlike,” het Erasmus

benadruk.

Foto: André Erasmus saam met Reinhardt Wessels
en Gerbrandt Kriel.

Villa: A-tot-Z-koringprogram

Villa se stalletjie was soos altyd ‘n hoogtepunt. Produsente het
meer geleer oor die A+ot-Z-koringprogram, met fokus op

optimale gewasbeskermingstoediening.

Onder meer is die voordele van Carnivore vir hardnekkige
onkruid bespreek, sowel as Luton, ‘'n nuwe middel teen luis wat
sistemies op en af werk. In die “Villa-spookhuis” is ‘n simulasie
gespuit om die voordele van Interlock in ‘n gewasbeskermings-

toediening fe illustreer.

Foto: Stefan van Dyk saam met lede van die Villa-span Foto: Die Villa-span, van links is Corné Schoeman,
Johan Jooste, JJ Cloete, Ruan Kirstein en AC van
der Westhuizen
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Ons oog is op plantvoedingprogramme

InteliGro se biostimulante- en biologiese programme toon belowende resultate

Sedert 2018 is InteliGro se biostimulant-proewe aan die gang - 'n volgehoue poging om te verstaan hoe hierdie
produkte prakties bydra tot beter plantgroei en opbrengs op plaasvlak. Tydens ‘n onlangse InteliGro Intelekt
Solutions-dag het Duanne de Swart, InteliGro se bestuurder vir Plantvoeding, saam met Jan van Zyl,

InteliGro-landboukundige, die jongste bevindings en praktiese riglyne met produsente gedeel.

Verskeie biostimulante en biologiese produkte is oor die jare geévalueer, met analises wat waardevolle insig bied
oor hul werking en optimale gebruik. Produsente het spesifieke aanbevelings ontvang oor toedieningsmetodes —
soos dat saadbehandeling dikwels meer effektief is as grondtoediening — asook oor versoenbaarheid met

swammiddels, ‘'n belangrike oorweging in geintegreerde programme.

InteliGro se voortdurende navorsing en proewe op

hierdie gebied beklemtoon die maatskappy se

verbintenis tot wetenskaplik-ondersteunde oplossings

wat produsente help om volhoubare en doeltreffende

praktyke op hul plase te implementeer.

InteliGro
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Corteva Biologicals: Innovasie in die veld

By Corteva Biologicals was die fokus op BLUE N, n eerste-van-sy-soort produk wat stikstofgebruik in plante verbeter.
Karel Vahrmeijer het verduidelik dat proewe die afgelope twee jaar vitstekende resultate in koring getoon het, sowel

as in sitrus, aartappels, mielies en soja.

Die produsent Gert Claassen van die plaas Windheuwel in die Swartland het die dag sé opgesom:
“Elke boer stap hier weg met beter kennis, nie net oor produkte nie, maar ook uit gesprekke met

mekaar. Ons waardeer InteliGro se betrokkenheid — dit wys hulle staan saam met ons.”

'n Gesellige afsluiting

Die dag is afgesluit met 'n gesellige middagete in die
InteliGro Wyntuin by die Swartlandskou.

Produsente en vennote kon heerlik saamkuier n& ‘'n dag

van leer en netwerke bou.

= InteliGro
g

intelligent crop solutions

InteliGro bedank elke produsent en vennoot

vir hu"e bel‘rokkenheid. Ons sien vit na die KUNDIGHEID | BESLUITNEMING RESULTATE

volgende InteliGro Intelekt Solutions-dag!
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Raisins SA Oranjerivier Wintervelddae InteliGro Warriors — Welkom Volkskool

By SAMAC se Mac Day Spuiteffektiwiteitsdag in Hooptad










Finansies & Risiko/Finance & Risk &

e 2
* 'n Nuwe finansiéle struktuur is geimplementeer wat groter fokus en verantwoordbaarheid moontlik maak deur

spesialisfunksies soos:

= Finansiéle beplanning en ontleding

= Kommissies

»  Kommersiéle en kredietnakoming

= Operasionele doeltreffendheid en beheer

= Tegnologie en finansiéle innovasie

e Hierdie struktuur se doel is ter versterking van besluitneming, ondersteuning na die Gewas Adviseur,

verbeterde data-gebruik en ondersteun kommersiéle samewerking in alle afdelings.

e InteliGro toon voortgesette finansiéle veerkragtigheid teen die einde van die derde kwartaal. Verkope is
jaartot-datum op koers om teiken vir die jaar te behaal. Dit is gedryf deur gunstige groei-omstandighede en
goeie prestasie in sitrus, druiwe en sagtevrug-segmente. Operasionele vitgawes word streng bestuur en dra

daartoe by dat doeltreffendheid en winsgewendheid verbeter.

® Bedryfskapitaal word proaktief bestuur, met skuldinvordering en voorraadvlakke wat relatief stabiel bly.
Hoewel likiditeit steeds styf is as gevolg van hoér bedryfskapitaalinvestering in voorraad en debiteure, bly

finansiéle gesondheid binne aanvaarbare parameters.

e Vastekapitaalbesteding bly binne goedgekeurde begrotingsgrense en fokus op regulatoriese nakoming op
infrastruktuur. Finansiéle scenario-beplanning is gedoen om strategiese besluitneming onder verskillende

marktoestande te oorweeg.

® InteliGro bly op koers om die jaardoelwitte te bereik, met voortdurende fokus op kontantvloei-bestuur,

kommersiéle vitbreiding en risiko-vermindering in aanloop tot die 2026-seisoen.

Finansiéle Bestuurder

Ons het vir Ruhan van der Llinde as Finansiéle Bestuurder by InteliGro
verwelkom. Ruhan is 'n Geoktrooieerde Rekenmeester (SA) met uvitgebreide
ervaring in finansiéle bestuur, rekeningkunde, risiko-bestuur, oudits en
korporatiewe bestuur.

In hierdie rol sal hy die finansiéle bedrywighede van die maatskappy lei en
verseker dat daar aan alle relevante beleide, prosedures en standaarde
voldoen word. Sy fokus sal insluit die lewering van akkurate en tydige
finansiéle verslaggewing, asook die opbou van 'n stewige finansiéle
beheerkader om doeltreffendheid te ondersteun en risiko te verminder.

“Ons is bly om Ruhan in die span te hé en is vol vertroue dat sy kundigheid en
dryfkrag werklike waarde tot InteliGro se voortdurende sukses sal toevoeg.”

- Jacques Southey.







Voorsieningsketting/Supply Chain =

Viljoenskroon se stoor- en kantoorspanne

Die span in Alberton

Krugersdorp se Saadspan

Wellington se stoor- en kantoorspanne







Mandela Day Initiatives

A heartfelt gesture for Mandela Day

The InteliGro Viljoenskroon team spent 67 minutes
sharing warmth and care - with a cup of soup and a
sandwich to help keep the cold at bay in.

Planting Seeds, planting hope

The InteliGro seed team helped The Cradle of Hope
establish a vegetable garden to supply fresh produce
for their soup kitchens and community projects,
feeding around 2 000 people weekly. With this
garden, we aim to boost food security and reduce
reliance on donations.

A litle warmth, a big difference

The Wellington team donated 30 sleeping bags and
energy bars to the Wellington Shelter and spent time with
the residents. Their warmth and gratitude reminded us
that caring is as much about giving time as giving gifts.

Supporting the people who cares for those who can’t
speak for themselves

The Stellenbosch team donated food and blankets
to the Helderberg SPCA, and sourced blankets from
Aanhou Wen, a foundation empowering adults with
disabilities. Making a small difference and grateful to
those caring for vulnerable animals every day.

As Nelson Mandela said, "I believe that all living
things should be treated with respect and dignity”.




Borskankermaand by InteliGro

By InteliGro se kantoor in Viljoenskroon het
ons weer ons bome in pienk toegedraai —
‘n klein gebaar met 'n groot boodskap van

hoop, ondersteuning en saamstaan.

Met hierdie pienk bome ondersteun ons die
Potchefstroom Pink Trees for Pauline-inisiatief, wat
fondse insamel om mense en hul families wat deur
kanker geraak word, by te staan. Die pienk bome
herinner ons daagliks daaraan dat elke bydrae saak

maak — of dit nou 'n glimlag, 'n gebed of 'n donasie is.

Ons Krugersdorp-span

mooi getooi in pienk!




InteliGro People

Ladies morning in Wellington

The InteliGro 2025 Hortgro team

Combined South and Central Cape meeting
at Angora Stud Guest Farm in Bonnievale




Ladies morning at Wintersvlei in Hoopstad hosted

by Herman, Johanita en their son Henko van Zyl

Anita Venter’s friendly smile at the 2025 “Ride and Fly” event in Welkom

Bennie Howard, Minister John Steenhuisen, Jacques Southey

and Gideon Hefer at the 2025 SA Terroir Awards




InteliGro in the field, making a real difference
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